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NOTICIAS iconstruye
ICONSTRUYE Colombia

ICONSTRUYE SE PRACODIDACOL Pfaco

CONSOLIDA EN
COLOMBIA CRECE CON ICONSTRUYE

Resultados del mes de Sep- Mediante el uso de nuevas
tiembre herramientas tecnolodgicas,
PracoDidacol pretende posi-
cionarse aun mas en el mer-
cado de la construccion y la
infraestructura en Colombia.

e Empresas Proveedoras acti-
vadas en el mes: 11

e Obras Activas: 114 PracoDidacol empresa Il'dt_er
en la industria, con presencia

« Empresas Compradoras F" m?js Ide 8 ciudades a lo
Activas: 11 argo del pais, y representan-

te de grandes marcas como
Mack, Komatsu, Peugeot, Bo-
mag, Daihatsu, Denyo, Hard
Land y Compair, ofrece ahora
sus productos y servicios a

* Empresas Proveedoras Acti-
vas: 29

* Monto Transado en Septiem- | a4v4¢ de Iconstruye. Con esta
bre: $7,235 millones estrategia, busca potenciali-
zar larelacion con sus clien- I I
¢ Ordenes de Compraen Sep- | tes, ofreciéndoles cada dia L i G A fawdn
tiembre: 3104 una atencion mas agil y con-
fiable. Cantidad de Obras Activas en loonstruye

MINCIVIL PROYECTA REALIZAR EL 80% DE SUS COMPRAS A PROVEEDORES INTEGRADOS

Se realizd el primero de varios eventos programados por Mincivil S.A. e lconstruye Colombia con una
excelente participacion. Estos eventos tienen como objetivo vincular a los proveedores de Mincivil ala
primera comunidad de negocios de la industria de la construccion y la infraestructura en Colombia.

El evento fue presidido por el Dr. Luis Miguel Isaza, Gerente General de Mincivil, quien recalco las
ventajas que su empresa ha adquirido en tan solo un mes de operaciones con lconstruye. El Dr. Isa-
za agrego, que tienen proyectado realizar el 80% de las compras de Mincivil a Proveedores Integrados
a la comunidad Iconstruye Colombia. Para lograr este objetivo, se invitaron al evento reconocidas
empresas como Bxcon Mobil, Brio de Colombia, Metacol, Chaneme y Navitrans, quienes estuvieron
receptivos y dispuestos a vincularse a esta comunidad.

SOLUCIONES TUBULARES
A LA VANGUARDIA DE LA TECNOLOGIA

SOLUCIONES TUBULARES S.A., empresa un mercado mas amplio de potenciales En sus politicas de calidad tienen como
fundada en Bogota en 1994 y distribui- clientes. objetivo adquirir tecnologia de punta
dora de grandes marcas como Colme- para cumplir este objetivo, SOLUCIONES due les ayude al mejoramiento continuo
na, Colmena Conduit, Durman y Lin- TBULARES S.A. ofrece a s,us clientes. a de su compariia, por tal razon, confia-
coln Flectric, ingresa a Iconstruye Co- ivel local v nacional, todo su portafolio,de ron en esta innovadora herramienta
lombia en su bisqueda de mejorar sus productos compuesto por: tuberias, perfi- Para hacer negocios que sera una puer-
tiempos de entrega y aumentar su |es accesorios en aceroy PVC, equipos de 1@ Mas para cumplir con sus proyeccio-
competitividad en el mercado. Esto ¢gdadura y electrodos, alambres, mallas, nes futuras.

como estrategia para lograr la fideliza- anques, niples, valvulas, entre otros.
cion de sus clientes y la apertura hacia




